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BUSINESS PLAN PARA EMPRENDEDORES 

 
 

 

Descripción general 
 

 

El presente curso se desarrollará en la modalidad presencial, el cual permitirá conocer 

cómo generar un modelo de negocio visionario, innovador, rentable, a través de 

estrategias prácticas, y como generar valor a los emprendimientos, para que puedan 

sobrevivir y crecer en un mercado competitivo. 

 

En esta capacitación se estudiará el entorno competitivo, herramientas para construir 

un plan de negocios para emprender, mecanismos de evaluación y el seguimiento del 

proyecto.  

 

Este curso se encuentra organizado en cuatro unidades: 

 

En la primera unidad se analiza el Entorno Competitivo. 

 

En la segunda unidad se analiza las herramientas para construcción del proyecto de 

emprendimiento. 

 

En la tercera unidad se realiza la evaluación de prefactibilidad. 

     

En la cuarta unidad se analiza el seguimiento del proyecto de emprendimiento. 

 

Con esta capacitación logrará mejorar el desempeño profesional y competente de las 

personas que tengan una idea de negocios y quieran plasmarlo en un emprendimiento 

de forma técnica. 

 

 

 

Público objetivo 

 

 

El curso está dirigido a todo tipo de personas que tengan perfil emprendedor que, 

teniendo una idea de negocio, quieran prepararse, conocer herramientas para poder 

transformarla en una empresa real minimizando del riesgo. 

 

 

Objetivos de aprendizaje 

 

 

 

Objetivo general 

 

 Desarrollar habilidades y competencias para emprendedores en la construcción 

coherente del Business Plan, tomando en cuenta la inversión, riesgo, información 

financiera y oportunidad de mercado para la implementación de un 

emprendimiento. 
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Objetivos específicos 

 

 Comprender los instrumentos de análisis para la gestación de una idea potencial de 

desarrollo emprendedor. 

 

 Validar las ideas de emprendimiento para convertirlas en negocio rentable y 

sostenible.  

 

 Crear un modelo de plan de negocio empresarial, de sus diferentes etapas y de sus 

posibilidades de financiación. 

 

 

Duración  
 

 

El curso tiene una duración de 40 horas. 

 

 

 

Contenidos 
 

 

 

BLOQUE 1: Entorno Competitivo 

 

 

1.1. Introducción, Concepto de Innovación y emprendimiento 

1.2. Etapas del proyecto, decisiones estratégicas 

 

BLOQUE 2: Herramientas para construcción del proyecto de emprendimiento 

 

 

2.1. Formulación del proyecto de emprendimiento. 

2.2 Modelo Canvas 

 

 

BLOQUE 3: Evaluación de prefactibilidad      

 

 

3.1. Estimación de costos, financiamiento, inversión 

3.2. Indicadores del retorno de la inversión 

 

BLOQUE 4: Seguimiento del proyecto de emprendimiento     

 

 

4.1. Casos prácticos 

4.2. Lecciones aprendidas y errores comunes 

 

 

 

Competencias previas 
 

 

Conocimientos: Los participantes deben tener conocimiento básico de 

emprendimiento. 
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Habilidades o destrezas: Los participantes deben manejar herramientas ofimáticas, 

principalmente el Word. 

 

Valores: Los participantes deben tener criterios éticos para la Administración de 

Emprendimientos por la responsabilidad que implica. 

 

 

 

Recursos 
 

 

Los recursos que se requieren para la ejecución del curso presencial son los siguientes:  

 

 Acceso a un equipo de computación con conexión a internet. 

 Acceso al paquete Microsoft Office en sus componentes Word, Excel y power point. 

 Disponer de un software para lectura de archivos PDF. 

 Block, esfero 

 

 

 

Aspectos metodológicos 
 

 

El curso presencial se desarrolla totalmente en las aulas de clase, la metodología a 

seguirse en este curso será sobre la base de charlas magistrales, de aprendizaje 

participativo que promueva el análisis de los casos relacionados con la experiencia de 

los participantes, en cuyo caso el profesor tendrá un rol de Facilitador. 

 

Se desarrollarán casos prácticos que permitan a los estudiantes poner en práctica el 

conocimiento teórico impartido. 

 

El contenido del curso se pondrá a disposición de todos los participantes, para el 

desarrollo del proceso de capacitación. 

 

 

 

Criterios de aprobación 
 

 

 

 Cumplimiento de las actividades propuestas en el plazo establecido 

 Participación activa en las clases 

 Asistencia del 80% 

 Obtención de un rendimiento mínimo de 7/10 puntos en el curso 

 

 

Certificado  
 

 

El participante que cumpla con los criterios de aprobación, recibirá un certificado con 

el aval de la Universidad de las Fuerzas Armadas – ESPE, ESPE INNOVATIVA EP, SETEC. 
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Perfil del Facilitador 
 

 

Formación académica 

 

Pregrado: 

Ingeniero Comercial 

Ingenieros 

Abogado 

Áreas afines  

 

 

Posgrado (De preferencia) 

MBA 

Innovación y emprendimiento  

Áreas afines 

 

Otros 

Capacitación en Innovación y emprendimiento.  

 

 

Experiencia relacionada 

 

Experiencia profesional en el sector privado y docencia en el área de Innovación, 

Emprendimiento y Negocios. 
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